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              보험회사                                               은행

        : http://www.teamthree.com/prod01.html
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< 2> 

고객 세분화LNW 신흥부유층 부유층 HNW 

강한 브랜드와 마케팅, 효과적인 세대 리드

고객만족에 초점

지점 전화 대면자문 전자매체
(인터넷, 
모바일 등)고도로 훈련되고 인센티브를 받는 직원

경쟁력 있는 가격산출, 충성도 높은 고객 할인, 금액에 상응하는 가치

방카슈랑스 솔루션예금 대출 모기지 정기보험 ISA 연금

통합시스템 CRM 채널관리

성과모니터링 접촉관리
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성과모니터링 접촉관리

           : LNW Low Net Worth, HNW High Net Worth, ISA
               Individual Saving Account .
         : Florido & Bailey (2002), p. 4.
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< 3> 

파트너 식별 사업계획 워크샵

리스크사정 및 평가

비전 추구

고객 만족

이윤 증대

착수 발전 성숙

영향

친밀도

결과에 기초한
모니터링 제도

관계 정립

영향

친밀도

결과에 기초한
모니터링 제도

관계 정립

       : http://www.amiltd.com/NewCreating.html 
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